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Négociateur avec les centrales nationales de la grande distribution, puis manager
d’équipes commerciales, administratives, logistiques, il a récemment dirigé les achats d’'un
groupe industriel international a la téte d'une équipe multi culturelle d'acheteurs et
approvisionneurs. Son expérience lui permet d’appréhender la relation commerciale dans

les deux postures de vendeur et acheteur.

Il accompagne et forme les équipes dans la mise en oeuvre des techniques commerciales
et transmet ses compétences dans les dimensions techniques, commerciales,

administrative et économique de la fonction achat.



